Von der Ostsee bis zum Alpenrand:

19 der besten
Deutschlands
erklaren, was sie Anlegern

zu bieten haben.
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ort: 18055 Rostock

Name: Christian & Michael Daudert
Firma: Daudert & Daudert GmbH
Tel. 03 81/519 32 03

E-Mail: info@daudert.de

Internet: www.daudert.de

,,GELD schieRt TORE — Was FuRballprofis iiber Geldanlage wissen
wollen!” —in diesem vor zwei Jahren veréffentlichten Buch be-
schreiben Michael und Christian Daudert ihre tagliche Arbeit und
woran es liegt, daR FuBballstars entweder reich wurden oder das
letzte Hemd verloren. Seit 1997 erklaren die beiden Diplom-Ver-
mogensmanager FuBballprofis anschaulich und in der ,,Sprache
des FuRballs”, warum es bei einer erfolgreichen Geldanlage auf
,alle Mannschaftsteile” ankommt. Reicher FuRballstar, armer
FuRballstar — das ist hier die Frage. Die Ant-

wort bekommt jeder Interessierte an-
hand einer Er6ffnungsbilanz scho-
nungslos offengelegt. Danach
werden durch ,, Auswechslun-
gen” und , taktische Umstel-
lungen” die Weichen fiir eine
sorgenfreie Zukunft nach der
FuRballkarriere gestellt.

ort: 26419 schortens

Name: Wilfried Stubenrauch

Firma: fikon Finanz-Konzepte

Tel. 0 44 61/98 48 39

E-Mail: wilfried.stubenrauch@fikon.de
Internet: www.fikon.de

Bereits zum zweiten Mal in Folge konnte Wilfried Stubenrauch
sich unter den besten Finanzberatern Deutschlands plazieren.
Als ehemaliger Steuerberater be-
treut er heute seine Kunden in
samtlichen finanziellen Angelegen-
heiten. Der lizenzierte Certified Fi-
nancial Planner® ist ausschlieBlich
im Kundeninteresse tatig und emp-
fiehlt Produkte unabhangig von Ban-
ken, Versicherungen oder Fondsge-
sellschaften. Die Mehrung sowie die
Absicherung des Kundenvermdgens
genieBen bei dem Diplom-Kaufmann
oberste Prioritat. Kernkompetenz Stubenrauchs ist die Depot-
optimierung. Durch eine ideale Kombination verschiedener
Kapitalanlagen werden attraktive Renditen bei geringem Risiko
erzielt.

Ort: Hannover

Name: Stefan Hélscher

Firma: Holscher Invest

Tel. 05 11/394 77 88

E-Mail: mail@hoelscher-invest.de
Internet: www.hoelscher-invest.de

Zur optimalen Ausnutzung der finanziellen

Maoglichkeiten bendtigen Sie vor allem eine

gute Beratung. Holscher Invest stellt sich auf

die Ziele und Wiinsche der Anleger ein. Im Mittelpunkt steht
neben sehr gutem Service die situations- und produktbezogene

Optimierung. Machen Sie SchluR mit einer zufalligen Zusam-
menstellung Ihres Depots.

Holscher Invest bietet:

- produkt- und anbieterunabhangige Beratung

- maRgeschneiderte, individuelle Losungen

- strategische Ausrichtung des Portfolios

- Nutzung der Portfoliotheorie nach Markowitz (Nobelpreis
1990)

Neben den bewahrten Produkten aus dem Fondsbereich nutzt
Holscher Invest innovative Produkte und Konzepte zur Abrun-
dung des Kundenportfolios.
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Liebe Leser,

auch 2005 haben wir die Finanzberater der Republik getestet:
Fast 1000 Vermittler maBen sechs Monate lang ihre Kréfte.
Im Depot-Contest muBten sie ihre Fahigkeiten im Vermogens-
management beweisen und im Wissenstest ihre Kenntnisse
im Finanzwesen. Ganz vorn konnte nur landen, wer beide
Disziplinen beherrscht - die Theorie und die Praxis. Um so

mehr erfreut, daB offenbar viele Finanzberater ihre Hausauf-

gaben gemacht haben.

Euro spezial prasentiert Ihnen die 100 besten Finanzberater
Deutschlands. Im Uberblick auf Seite 12 finden Sie die kom-
plette Liste - und sicher auch einen ausgezeichneten Berater

Ronny Kohl,
Chefredakteur Euro spezial

in [hrer Nahe. Einige der Top-Plazierten nutzen die Gelegen-

Foto: Corbis (Titel), Getty Images (1);Siemers (1)

heit, sich selbst ausfiihrlich vorzustellen.

Wir wiinschen viel Erfolg mit Ihrem Finanzberater.

Coole Performance: Deutsche Finanzberater im Qualitatstest
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Mitglieder des Aufsichtsrats der Axel
Springer AG:
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Lepenies; Dr. Michael Otto; Brian M.
Powers; Oliver Heine.
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Der beste Bobfahrer ist der, der am schnellsten durch
den Eiskanal flitzt. Den besten Finanzexperten zu
ermitteln, ist wesentlich schwieriger.

Der Wettbewerb ,,Finanzherater des Jahres"
hat die Creme de la Créme unter fast
1000 Teilnehmern ermittelt.

Coole Performance

obfahrer sind wahre Allround-
BTalente. Fiir das Anschieben ist
Sprintvermdégen wie in der
Leichtathletik notig, das Bedienen der
Lenkseile erfordert Fingerspitzenge-
fiihl, nebenbei miissen Bobfahrer sich
auch um die Aerodynamik des Chassis
und die optimale Einstellung der sen-
siblen Kufen kiimmern. Ahnlich um-
fassend sind, auf das Gebiet der Fi-
nanzdienstleistungen iibertragen, die
Anforderungen an einen Finanzberater.
Sie miissen wissen, wie man auch
mit kleinen Betragen Kapital anspart,
dieses gewinnbringend anlegt - bitte
aber nicht zu risikoreich -, und neben-
bei sollen sie noch Haus, Auto und Un-

fallrisiko versichern, natiirlich objektiv
und giinstig, und am besten auch noch
eine Immobilienfinanzierung durch-
rechnen.

Doch wie findet man einen solchen
Fachmann? Eigentlich sollte das kein
Problem sein, schlieBlich wird dieser
Tage alles mogliche getestet: DVD-
Player, Kiichengerdte, Kinofilme,
selbstverstandlich auch Investment-
fonds und Versicherungspolicen, neu-
erdings ganze FuBball-Stadien. Ein Test
fiir Anlageberater? Fehlanzeige. Das ist
um so erstaunlicher, als der Bedarf fiir
fachlich fundierte Unterstiitzung im-
mens ist. Studien wie die der Com-
merzbank aus dem Jahr 2004 belegen,

daB nur 18 Prozent der Bevilkerung
ihre Finanzen systematisch und erfolg-
reich planen. ,Das laBt den SchluB zu,
daB Anlageberatern ein weites Betati-
gungsfeld offensteht, da ein GroBteil
der Bevolkerung auf Unterstiitzung in
der Finanzplanung angewiesen ist“,
sagt Kai-Werner Rohrl von der Fonds-
gesellschaft Robeco.

Anleger sind auf Beratung angewiesen

Um dieser offensichtlichen Nachfrage
nach einer neutralen Auswahl qualifi-
zierter Finanzexperten nachzukom-
men, hat sich die aus den Niederlanden
stammende Fondsgesellschaft, die zu

Foto: Getty Images



den groBten Finanzhdusern Europas
zahlt, mit dem Wirtschaftsmagazin
€uro, dem Maklerpool Jung, DMS &
Cie., der Finanzakademie der European
Business School (ebs) in Oestrich-Win-
kel und dem Info-Dienstleister FINAN-
ZEN Advisor Services zusammengetan.
Gemeinsam haben die Partner bereits
zum zweiten Mal den Wettbewerb
,Finanzberater des Jahres“ ausgetra-
gen, der sich als groBte neutrale Ver-
gleichsplattform fiir Anlageberater eta-
bliert hat und vor wenigen Wochen zu
Ende gegangen ist. 939 Teilnehmer ha-
ben sich fiir die Kombination von Wis-
senstest und sechsmonatigem Depot-
Contest angemeldet.

Der groBte Vorteil des Wettbewerbs,
und damit der groBte Nutzen fiir ratsu-
chende Anleger, ist die offene Kon-
struktion. Mitmachen darf jeder in der
Finanzberatung Téatige, ob er nun an-
gestellt bei einer Bank oder Versiche-
rung ist, ob er selbstandig als Vermo-
gensverwalter oder auch als Handels-
vertreter in einer Vertriebsorganisation
arbeitet. Bisher haben sich die unter-
schiedlichen Berufsgruppen, die auch
sehr verschiedene Ausbildungswege
beschreiten, jeweils nur untereinander
verglichen. Nun miissen alle Bobfahrer
aber gewissermaBen durch denselben
Eiskanal flitzen, um den Besten unter
sich auszumachen.

Das fiir die gesamte Branche ermu-
tigende Ergebnis des Wettbewerbs lau-
tet, daB jede Sparte Vertreter mit Spit-
zenleistungen hervorgebracht hat. Aus
dem Kreis der Kredit-
institute kommen bei-
spielsweise Mirko Ve-
cernik von der Volks-
bank Oelde Ennigerloh-
Neubeckum aus dem
westfalischen Enniger-
loh bei Ahlen und Ste-
fan Krdmling von der
Wiistenrot Bank und
Bausparkasse in Lands-
Z hut. Von bundesweit
g tdtigen unabhingigen

Axel Griesch

Joachim Althof ist Redak-
teur der Zeitschrift €uro
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Finanzdienstleistern stammen Markus
Flick von der Performance AG und Ste-
phan Krause von der Plansecur-Bera-
tung. SchlieBlich runden kleine und
mittelstandische Beratungsunterneh-
men das Bild ab, allen voran der Wett-
bewerbsgewinner Frank Fieber von der
CECON Finanzmanagement im hessi-
schen Seeheim-Jugenheim sowie Claus
Kiihn von AllfinanzConsult Kiithn im
niederbayerischen Pocking.

Unabhidngige Berater stehen ihren
Bankkollegen in nichts nach

Das gute Abschneiden der instituts-
unabhédngigen Anlageexperten freut
vor allem den Berater-Pool Jung, DMS
& Cie., in dem 6400 Maklerunterneh-
men zusammengeschlossen sind: ,Die
Ergebnisse des Wettbewerbs zeigen,
daB unabhédngige Berater nicht nur
fachlich gut aufgestellt sind, sondern
auch hervorragende Beratungsergeb-
nisse liefern, sagt John Schroder, Vor-
stand des Maklerpools in Wiesbaden.
Jung, DMS & Cie. arbeitet nicht nur mit
vielen top-plazierten Beratern zusam-
men und unterstiitzt sie mit vielfalti-
gen Analyse-Werkzeugen. Der Makler-
pool stellt mit seiner Berater-Plattform
World of Finance auch die Technologie
zur Fiihrung der virtuellen Depots
bereit.

Der Depot-Wettbewerb machte die
Halfte des €uro-Contests aus. Dazu er-
hielt jeder Teilnehmer zum Start am 15.
Juni 2005 einen virtuellen Betrag von
500000 Euro, mit der
Aufgabe, diesen Betrag
sechs Monate lang (bis
zum 15.12.2005) mog-
lichst geschickt in In-
vestmentfonds anzule-

= gen. Die Beschrankung
auf Fonds wurde von
o den Veranstaltern ge-

wahlt, da diese in der
Praxis das effizienteste
Mittel zur Vermogens-
anlage darstellen. Mit

FINANZEN Advisor Services ist ein unabhangiges Soft-
ware- und Dienstleistungsunternehmen fiir qualifi-
zierte Finanzberater. Die in enger Zusammenarbeit
mit den Kunden entwickelten Software-Tools geben
,engagierten Betreuern” im Bereich Investmentfonds
,die entscheidenden Mittel in die Hand, ihre Mandan-
ten fair und neutral zu beraten”, so Geschaftsfiihrer
Dieter Fischer. ,,Unsere Kunden konnen auf Plattitiiden
verzichten und ihren Mandanten anschaulich klarma-
chen, welche Fondsstrategie fiir sie die sinnvollste ist.”
Das Tochterunternehmen des Finanzen Verlags und
der FondsConsult Holding bietet auf der Internetseite
www.fundresearch.de als Marktfiihrer kostenlose
Hintergrundinfos und Interviews mit den besten
Fondsmanagern: ,Die Zahl der freien Finanzberater in
Deutschland wird quantitativ sinken, qualitativ jedoch
enorm zulegen”, sagt Fischer voraus. Wettbewerbe
wie ,,Die besten Finanzberater Deutschlands” zeigten
allerdings, daR ,viele in der Branche schon heute eine
Menge drauf haben”, so Fischer.

Der Wertpapierhandel ist als Wachstumsmarkt einem
stetigen Wandel unterworfen. An der Frankfurter
Wertpapierbdrse werden derzeit insgesamt mehr als
85000 Wertpapiere gehandelt, darunter rund 6000
Aktien und tiber 70 000 Anlage- und Hebelprodukte.
Vor dem Hintergrund immer neuer Produktentwick-
lungen hat die Deutsche Borse Schulungsangebote
entwickelt, um die Qualitat im Wertpapierhandel
nachhaltig zu sichern. In Zusammenarbeit mit der ebs
FINANZAKADEMIE bietet das hauseigene Trainings-
center das Intensivstudium Capital Market Products
& Porfoliomanagement an: Das Intensivstudium ver-
mittelt ab September 2006 in rund 250 Unterrichts-
einheiten fundiertes Wissen iiber samtliche Kapital-
marktprodukte, Analysemethoden sowie komplexe
Strategie- und Portfoliomanagement-Konzepte.
Absolventen schlieBen mit dem Titel Investment Con-
sultant (ebs/DBG) ab und erhalten so eine aussage-
kraftige Referenz fiir ihre Kapitalmarktexpertise.

Info: www.trainingscenter.deutsche-boerse.com
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ROBECO

Mit Asset-Management-Einheiten in Europa und den
USA sowie zahlreichen Niederlassungen rund um den
Globus zahlt Robeco zu den international tatigen An-
bietern am Markt und kann als eine der wenigen Ge-
sellschaften auf mehr als 75 Jahre Erfahrung in der
Vermogensverwaltung zuriickblicken. Robeco wurde
bereits im Jahr 1929 gegriindet. Heute ist die Robeco-
Gruppe Teil des niederlandischen Rabobank-Konzerns,
der weltweit einzigen privaten Geschaftsbank mit
Hochstratings aller maBgeblichen Ratingagenturen,
und verwaltet fiir Kunden mehr als 131 Milliarden Euro.
Im Rentenfondsmanagement gehort Robeco zu den
Spitzenanbietern, wie die Ratingagentur Morningstar
regelmaRig bestatigt. Auf der Aktienseite profitieren
Anleger von der langjahrigen Erfahrung und den ex-
zellenten Anlageergebnissen. So erhielt Robeco von
der Ratingagentur Fitch die zweithochste Bewertung
AM2+ fiir exzellente Qualitat in allen Bereichen.

[ keinem anderen Produkt steht ein so
groBes Spektrum von verschiedenen
Wertpapierklassen zur Verfiigung. Zu-
dem ist schon mit einem Fonds das Ver-
mogen auf viele Einzeltitel gestreut,
was das Verlustrisiko stark senkt, falls
sich einer der Titel nicht wie ge-
wiinscht entwickelt.

Fonds haben sich in der Anlagebe-
ratung durchgesetzt. Auch Vermogens-
verwalter konzentrieren sich in der Re-

Die Jung, DMS & Cie. AG ist ein Verbund von mehr als
7000 freien Finanzdienstleistern und mit einem ver-
mittelten Anlagevolumen von iiber drei Milliarden
Euro allein bei Investmentfonds eine der groten Ein-
kaufsgemeinschaften unabhangiger Finanzberater in
Europa. Jung, DMS & Cie. kiimmert sich mit etwa 95
Mitarbeitern in Griinwald bei Miinchen, Hamburg,
Wiesbaden und Wien um die gesamte Administration
sowie um die fachliche Aus- und Weiterbildung.
Neben spezialisierten Kompetenz-Centern bietet
Jung, DMS & Cie. iiber die Online-Plattform World of
Finance angeschlossenen Beratern eine hochmoderne
Beratungstechnologie als beste Voraussetzung fiir
hohe Beratungsqualitat gegeniiber Kunden. So wurde
auch der Depot-Contest zum ,,Finanzberater des Jah-
res” iiber die Beraterplattform World of Finance aus-
getragen. Das Ziel dahinter: Anlegern eine qualitative
Markttransparenz in der Anlageberatung zu bieten.

gel auf Investmentfonds. Erst bei sehr
groBen Anlagevolumina von mehr als
einer Million Euro greifen sie bei der
Depotbestiickung auch zu einzelnen
Aktien oder Anleihen.

Beim Depot-Wettbewerb gibt es al-
lerdings zwei Bedingungen zu beach-
ten: Zum einen diirfen hochstens 70
Prozent in Aktienfonds investiert sein.
Der Rest muB in Immobilien-, Renten-
oder Geldmarktprodukte angelegt wer-
den. Zweitens soll das Depot nicht zu
sehr schwanken. SchlieBlich will der
Anleger auch bei seinen realen Anla-
gen ruhig schlafen und zieht daher eine
bestindige Wertentwicklung einer Ab-
folge extremer Gewinn- und Verlust-
phasen vor.

Der Depot-Test brachte die Hilfte der
maximal erzielbaren Punkte

Die schwankungsarme Performance
wird gemessen an der Sharpe Ratio.
Die nach dem US-amerikanischen Oko-
nomie-Professor William Sharpe be-
nannte Kennzahl setzt den Ertrag einer
Anlage ins Verhéltnis zu der Schwan-
kungsbreite, die im Anlagezeitraum
aufgetreten ist. Je hoher die Sharpe Ra-
tio, desto giinstiger das Verhiltnis zwi-
schen Performance und Risiko.
Jeweils die Hélfte der erreichbaren
Punkte im Depot-Wettbewerb wurden

Kai-Werner Rohrl ist Marketing-
und PR-Leiter von Robeco und weil
um die Bedeutung gut
geschulter Berater

durch die Performance und durch die
Sharpe Ratio vergeben.

Das heiBit aber nicht, daB die Ein-
schrankungen der Anlage-Entschei-
dungen die Kreativitit der Berater ge-
fesselt hiatten. Im Gegenteil, durch den
immensen Wettbewerbsdruck von fast
1000 Teilnehmern war schnell klar, da
nur vorn landet, wer sich durch beson-
deren Einfallsreichtum auszeichnet.
Das bedeutet vor allem Konzentration
auf aussichtsreiche Anlagesegmente.
Im Wettbewerbszeitraum waren stei-
gende Rohstoffpreise und boomende
Borsen in Asien, RuBland und Latein-
amerika sowie der {iberraschende Auf-
schwung in Japan das beherrschende
Thema.

Zielgenau richteten die besten Teil-
nehmer ihre Aktivititen auf diese

Foto: Getty Images (1)



Markte aus. Der ,Finanzberater des
Jahres“ Frank Fieber von der CECON
Finanzmanagement konnte zum Bei-
spiel seine Asien-Affinitdt voll aus-
spielen. ,Ich beschéftige mich schon
seit Jahren intensiv mit asiatischen
Mairkten, das kam mir beim Wettbe-
werb zugute“, sagt er. Um Trends auf
die Spur zu kommen, vertraut er we-
sentlich der Chartanalyse. Dabei ver-
sucht er, aus dem bisherigen Verlauf ei-
nes Aktienindex herauszulesen, ob die-
ser noch weiter steigen konnte.

Prof. Dr. Rolf Tilmes ist Wissen-
schaftlicher Berater des Kontakt-
studiums Finanzokonomie an der

ebs und unterstitzt den Finanz-
berater-Wettbewerb maRgeblich

Die starke Konkurrenz im Wettbe-
werb fiihrte dazu, daB sich alle Teil-
nehmer intensiv mit ihren Depots be-
schiftigen muBten. Keine sich bietende
Renditechance - ob deutsche oder in-
dische Aktien, ob Gold- oder Rohstoff-
werte - blieb im Feld der Vermogens-
profis ungenutzt. Wer vorn mithalten
wollte, muBte taglich die wechselnden
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Anlagemoglichkeiten sondieren und
schnell entscheiden.

Am besten loste Frank Fieber diese
Aufgabe. Er steigerte das Startdepot
von 500 000 Euro in sechs Monaten auf
sage und schreibe 930 977 Euro - wohl-
gemerkt mit einem Anteil von maximal
70 Prozent Aktienfonds und einer be-
achtlich niedrigen Sharpe Ratio von
2,8. Fieber hatte trotz des hohen Ge-
winns die Depotschwankungen im
Griff. Dabei ist seine Leistung keines-
wegs ein extremer Einzelfall. Die ersten
zehn des Depot-Contests schafften in
den sechs Monaten des Wettbewerbs
Wertzuwéchse zwischen 46 und 86
Prozent und wiesen durchweg sehr
gute Risikokennziffern auf. Keiner der
Top-Berater hat durch das hohe Tempo
die Kontrolle verloren, wie es so man-
chem Bobfahrer im Rennen passiert,
was ihn kostbare Zeit kostet.

Der Wissenstest brachte die andere
Halfte der mdglichen Punkte

Indes héatte auch der starkste Depot-Ge-
winn nicht zum Wettbewerbssieg ge-
reicht, denn die zweite Hilfte der
Punkte muBte tiber den Wissenstest
geholt werden. Die Teilnehmer hatten
jeden Monat einen Fragebogen zu be-
antworten, der von der Finanzakade-
mie, dem Weiterbildungsinstitut der
European Business School in Oestrich-
Winkel im Rheingau, erstellt wurde.
Wie in der tdglichen Beratungspra-
xis wurden die Teilnehmer mit Fragen
aus unterschiedlichen Bereichen wie
Steuern, Versicherungen, staatliche
und private Altersvorsorge und natiir-
lich auch Kapitalanlage konfrontiert.
Der Leiter und Wissenschaftliche Be-
rater der ebs-Finanzakademie, Profes-
sor Rolf Tilmes, brachte die Kandidaten
mit seinen Tests ordentlich ins Schwit-
zen. Bei jeder Frage gab es im Multiple-
Choice-Verfahren mehrere Antwort-
vorgaben, von denen eine, mehrere,
alle oder gar keine Antwort richtig sein
konnten. Das Vertrackte: Es gab jeweils

Dr. Sebastian
Grabmaier ist Vor-
standsvorsitzender der
Jung, DMS & Cie. und
hat fiir die Abwicklung
des Depot-Contests die
Beraterplattform World
of Finance zur Verfi-
gung gestellt

Punktabziige, wenn eine falsche Mdog-
lichkeit angekreuzt oder eine richtige
Antwort iibersehen wurde.

Beispiele gefillig? In welchem In-
vestitionsland waren 2005 die Steuer-
freibetréage fiir Geschlossene Immobili-
enfonds am groBten? Die richtige Ant-
wort lautet: USA. Viele tippten auf
Osterreich. Dort wurden die Freibetrige
aber gerade gesenkt, so daB sie unter
denen der USA lagen. Wesentlich auf-
wendiger zu beantworten war die Frage,
zu welchem Zinssatz ein Kredit [

Die ebs FINANZAKADEMIE bietet das einjahrige, be-

rufsbegleitende Kontaktstudium Finanzokonomie an,
das als erstes in Kontinentaleuropa den Anspriichen
der weltweiten CFP-Organisation geniigt, so der Leiter
und Wissenschaftliche Berater Prof. Dr. Rolf Tilmes,
HonCFEP. Es ist MaRstab fiir die Ausbildung zum CFP®
Certified Financial Planner® in Deutschland.

Die 130 Dozenten der ebs FINANZAKADEMIE reprasen-
tieren die Elite von Universitaten und Unternehmen
aus der Finanz-, Versicherungs- und Immobilienbran-
che fiir alle Themenaspekte, die in den Post-Graduate-
Studiengangen vermittelt werden. Neben dem Kon-
taktstudium Finanzokonomie bietet die ebs FINANZ-
AKADEMIE die Kompaktstudienginge Estate Plan-
ning, Hedgefonds, Private Equity sowie Capital
Market Products and Portfoliomanagement an.

Rolf Tilmes ist Griindungsmitglied und Vorstand des
Financial Planning Standards Board Deutschland e. V.
(ex DEVFP) und des Verbands der Certified Financial
Planner und Certified Foundation & Estate Planner in
Deutschland mit inzwischen fast 1100 Mitgliedern.
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Grundsatz der ASPECTA ist es, innovative Fondspolicen
und Berufsunfahigkeitsversicherungen verbunden mit
einem erstklassigen Service uiber freie und unabhan-
gige Makler, Mehrfachagenten und Vertriebsgesell-
schaften anzubieten. Diese stehen im Mittelpunkt des
Denkens und Handelns von ASPECTA.

Gute Produkte sind ein wesentlicher Faktor fiir eine
erfolgreiche Kundenberatung, ein weiterer ist die Be-
ratung. In der komplexen Welt der privaten Altersvor-
sorge sind kompetente Berater Gold wert. Fiir ASPECTA
ist die Unterstiitzung des Wettbewerbs ,,Finanzberater
des Jahres” auch aus einem anderen Grund wichtig:
Es ist an der Zeit, neue Wege in der Zusammenarbeit
zwischen Versicherungs- und Kapitalanlagegesell-
schaften im Bereich der Altersvorsorge zu gehen. Ein
Schritt konnen gemeinsame Produktlosungen sein,
aber auch gemeinsame Anstrengungen, die Bera-
tungsqualitat weiter nach vorn zu bringen.

in Hamburg: Die
ASPECTA kooperiert
stark mit unabhangi-
gen Maklern und Mehr-
fachagenten und will
ihnen erstklassigen
Service bieten

fiir eine vermietete Wohnung unter
genau vorgegebenen Parametern sinn-
voll ist. Um dies richtig zu beantworten,
sind detaillierte Kenntnisse der Finan-
zierungsrechnung notig.

,Die Fragen waren sehr hart, aber
machbar®, sagt Ralf Patzschke von Ra-
PaCon in Wuppertal, der als Bester den
Wissenstest abschloB. Knapp hinter
Patzschke reihten sich das Team Ger-
ling aus Koln, Hans Miebach von Mie-
bach & Miebach in Wetter und Thomas
Neumann von bestadvice Private Fi-
nance in Miinchen ein. Die genannten

Die Zahl der freien
Finanzberater in
Deutschland wird

quantitativ sinken,
qualitativ jedoch

enorm zulegen.”
Dieter Fischer,
FINANZEN Advisor Services

Finanzberater erreichten 48 von 50
moglichen Punkten - angesichts des
Schwierigkeitsgrads der Fragebogen
eine sensationelle Leistung.

Wie stark der Wissenstest die Spreu
vom Weizen getrennt hat, zeigt folgen-
der Vergleich: Nur 176 der 939 gestar-
teten Teilnehmer schafften wenigstens
die Halfte der moglichen Punkte beim
Wissenstest. Wer aber ganz nach vorn
wollte, muBte wesentlich besser sein.
Die besten zehn im Gesamtklassement
des Wettbewerbs erreichten mehr als
80 Prozent der moglichen Punkte im
Wissens-Check.

Euro spezial prisentiert die besten
Finanzberater Deutschlands

Auf den folgenden Seiten stellen sich
die besten Finanzberater Deutschlands
selbst vor - eine wahre Fundgrube fiir
Ratsuchende. Ob Vermogensaufbau,
Altersvorsorge oder Absicherung von
Haus und Familie - bei den pramierten
Anlageberatern kann man sicher sein,
daB sie einen schnell, aber auch iiber-
legt ans Ziel bringen. «

hat Schulungsangebote entwickelt,
um die Qualitat im Wertpapierhan-
del nachhaltig zu sichern. In Zu-
sammenarbeit mit der ebs FINANZ-
AKADEMIE bietet sie das Intensiv-
studium Capital Market Products &
Porfoliomanagement an

Foto: Getty Images (1)




Von der Ostsee bis zum Alpenrand:

19 der besten
Deutschlands
erklaren, was sie Anlegern

zu bieten haben.
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ort: 18055 Rostock

Name: Christian & Michael Daudert
Firma: Daudert & Daudert GmbH
Tel. 03 81/519 32 03

E-Mail: info@daudert.de

Internet: www.daudert.de

,,GELD schieRt TORE — Was FuRballprofis iiber Geldanlage wissen
wollen!” —in diesem vor zwei Jahren veréffentlichten Buch be-
schreiben Michael und Christian Daudert ihre tagliche Arbeit und
woran es liegt, daR FuBballstars entweder reich wurden oder das
letzte Hemd verloren. Seit 1997 erklaren die beiden Diplom-Ver-
mogensmanager FuBballprofis anschaulich und in der ,,Sprache
des FuRballs”, warum es bei einer erfolgreichen Geldanlage auf
,alle Mannschaftsteile” ankommt. Reicher FuRballstar, armer
FuRballstar — das ist hier die Frage. Die Ant-

wort bekommt jeder Interessierte an-
hand einer Er6ffnungsbilanz scho-
nungslos offengelegt. Danach
werden durch ,, Auswechslun-
gen” und , taktische Umstel-
lungen” die Weichen fiir eine
sorgenfreie Zukunft nach der
FuRballkarriere gestellt.

ort: 26419 schortens

Name: Wilfried Stubenrauch

Firma: fikon Finanz-Konzepte

Tel. 0 44 61/98 48 39

E-Mail: wilfried.stubenrauch@fikon.de
Internet: www.fikon.de

Bereits zum zweiten Mal in Folge konnte Wilfried Stubenrauch
sich unter den besten Finanzberatern Deutschlands plazieren.
Als ehemaliger Steuerberater be-
treut er heute seine Kunden in
samtlichen finanziellen Angelegen-
heiten. Der lizenzierte Certified Fi-
nancial Planner® ist ausschlieBlich
im Kundeninteresse tatig und emp-
fiehlt Produkte unabhangig von Ban-
ken, Versicherungen oder Fondsge-
sellschaften. Die Mehrung sowie die
Absicherung des Kundenvermdgens
genieBen bei dem Diplom-Kaufmann
oberste Prioritat. Kernkompetenz Stubenrauchs ist die Depot-
optimierung. Durch eine ideale Kombination verschiedener
Kapitalanlagen werden attraktive Renditen bei geringem Risiko
erzielt.

Ort: Hannover

Name: Stefan Hélscher

Firma: Holscher Invest

Tel. 05 11/394 77 88

E-Mail: mail@hoelscher-invest.de
Internet: www.hoelscher-invest.de

Zur optimalen Ausnutzung der finanziellen

Maoglichkeiten bendtigen Sie vor allem eine

gute Beratung. Holscher Invest stellt sich auf

die Ziele und Wiinsche der Anleger ein. Im Mittelpunkt steht
neben sehr gutem Service die situations- und produktbezogene

Optimierung. Machen Sie SchluR mit einer zufalligen Zusam-
menstellung Ihres Depots.

Holscher Invest bietet:

- produkt- und anbieterunabhangige Beratung

- maRgeschneiderte, individuelle Losungen

- strategische Ausrichtung des Portfolios

- Nutzung der Portfoliotheorie nach Markowitz (Nobelpreis
1990)

Neben den bewahrten Produkten aus dem Fondsbereich nutzt
Holscher Invest innovative Produkte und Konzepte zur Abrun-
dung des Kundenportfolios.
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Ort: Bad Oeynhausen

Name: Jorg-Dieter Brand

Firma: Maklerkontor Brand & Co. Finanzmakler
Tel. 057 31/17 75 99

E-Mail: info@brand-partner.de

Internet: www.brand-partner.de

Die strategische Anlage-
beratung und die ent-
sprechende Vermittlung
von ausgesuchten Offe-
nen und Geschlossenen
Fonds gehdren zur
Dienstleistung des
Finanzmaklers. Die lang-
fristige Ausrichtung der
Anlageempfehlungen und eine ganzheitliche Beratung zu den
Themen Altersvorsorge, Erhalt oder Ubertragung des Vermé-
gens sind dabei die Konstanten der taglichen Arbeit. Aktuelle
kapitalmarkttheoretische Erkenntnisse kommen dabei genauso
zum Einsatz wie diverse Research-Quellen und eine solide hand-
werkliche Produktauswahl. Seit tiber 20 Jahren ist das Makler-
kontor Brand in diesem Sinne bemiiht, das Vermdgen seiner
Mandanten ,,im Griff” zu behalten.

ort: 42097 Wuppertal

Name: Bernd Stahlke

Firma: Stadtsparkasse Wuppertal

Tel. 020/24 88 oder 24 24

E-Mail: bernd.stahlke@sparkasse-wuppertal.de
Internet: www.sparkasse-wuppertal.de

Kontinuitat verbunden mit hochster Qualitat in der Beratung.
Dafiir steht Bernd Stahlke (links) als Abteilungsdirektor mit sei-
nem Private-Banking-Team bei der Stadtsparkasse Wuppertal.
Den Kunden wird mehr geboten als die klassische Vermogens-
beratung. Beispiele hierfiir

b sind Stiftungsgriindungen
oder die Kunstberatung.
Den Kunden stehen fiir die
Finanzplanung erstklassig
ausgebildete Kundenbe-
treuer zur Verfiigung. In der
Vermdgensberatung ist das
Private Banking mit der
individuellen Depotbetreuung sehr erfolgreich. Jochen Meyer
(rechts) und Marcus Maikranz (Mitte) haben das ,,Ohr an der
Borse”. Sie erarbeiten individuelle Losungen, bei denen der
Risikoaspekt im Vordergrund steht.

ort: 40227 piisseldorf

Name: Peter DeuBBen und weitere sieben Berater
Firma: LAUREUS AG PRIVAT FINANZ

Tel. 02 11/16 09 80

E-Mail: info@laureus-ag.de

Internet: www.laureus-ag.de

Die Leistungen der LAUREUS AG PRIVAT FINANZ umfassen unter
anderem die Bereiche Vermdgensanlage, personliche Finanz-
planung, Immobilien, Finanzierungen, Altersvorsorge, Erben
und Vererben oder auch Stiftungsgriindungen. MaRstab fiir die
ganzheitliche Finanzberatung sind die individuellen Bediirfnisse
des jeweiligen Kunden, seine Lebensplanung und Philosophie.
In der Beratung setzt die LAUREUS AG PRIVAT FINANZ aus-
schlieRlich auf zertifizierte Finanzplaner, die sich durch eine
hoch qualifizierte Ausbildung auszeichnen. Ausnahmslos alle
Mitarbeiter des Beraterteams der LAUREUS AG PRIVAT FINANZ
gehoren zu den Top-100-Finanzberatern Deutschlands — ein
Indiz fiir die hohe Beratungsqualitat.

ort: Osnabriick

Name: Michael Baldin (cfp), Rainer Lietemeyer, Jens
Strebe, Ulf Seidenberg (Leiter Private Banking), Christa
Klefoth und Giinter Kiihl

Firma: Sparkasse Osnabriick

Tel. 05 41/32 41581

E-Mail: Private-Banking@Sparkasse-Osnabrueck.de
Internet: www.sparkasse-osnabrueck.de

Private Banking bedeutet

fir uns Kontinuitat in der

Begleitung auf Ihrem

Weg zum Erfolg. Die kon-

sequente Ausrichtung

unserer Beratung auf lhre

Lebenssituation und

finanziellen Ziele ist dabei

unser oberstes Ziel. Unser Private Banking bietet lhnen eine
ganzheitliche Beratung fiir Inr Vermdgen. Unsere Portfolio-
manager passen im Gesprach mit dem Kunden die Anlage-
strategie dem Risikoprofil und den individuellen Anlagezielen
an. Zudem flieRen alle relevanten Informationen ,,von auRen”
in den InvestmentprozeR ein. Denn erst durch die Abstimmung
aller Aspekte ergibt sich ein risikooptimierter Anlage-Mix.



Ort: Bruchkobel Seeheim Jugenheim
Name: Thorsten M. Graupe Frank Fieber
Firma: Graupe Finanzdienstleistungen / Fieber Finanzdienst.
Kooperationspartner der CECON Finanzmanagement GmbH
Tel. 061 81/78 04 91 06257/86 8100
E-Mail: graupe@graupe-finanz.de info@fieber-finanzen.de
Internet: www.graupe-finanz.de www.fieber-finanzen.de

Frank Fieber und Thorsten M. Graupe haben sich beim Finanz-
berater des Jahres zweimal in Folge unter den Top Ten plaziert.
Die Kompetenz der CECON-Koope-
rationspartner ergibt sich durch
erfahrene und unabhangige
Finanzfachleute. Dazu kommt die
Zusammenarbeit mit Steuerbera-
tern und Juristen. Den Beratungs-
schwerpunkt bildet die Risiko- und
Rendite-Optimierung privater Ver-
mogen. Modernste Computer-
technologie zur Berechnung effizienter Portfolios ist dabei ge-
nauso wichtig wie das personliche Beratungsgesprach. Durch
standige Aus- und Weiterbildung der Berater garantiert die
CECON Finanzmanagement GmbH dem Kunden gleichbleibend
hohe Beratungs- und Servicequalitat.

|
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ort: 65719 Hofheim

Name: Joachim B. Auster

Firma: FinanzOrientierung Auster & Partner
Tel: 0700/6100 69 00

E-Mail: jba@finanzorientierung.de
Internet: www.finanzorientierung.de

+Wer glaubt, hat Hoffnung. Wer weiR, hat
GewiRheit.” Wer hat sich nicht schon ein-
mal von den verfiihrerischen Vorteilen ei-
nes Finanzprodukts verleiten lassen, weil
er an ein Schnappchen glaubte? Die Fak-
ten und knallharten Bedingungen kamen
erst ans Tageslicht, als Geld flieRen sollte. ¥

Bei FinanzOrientierung Auster & Partner
steht die unabhangige und verstandliche
Beratung der Mandanten im Vordergrund,

wobei auch das Kleingedruckte bespro-

chen wird. Es geht darum, den Finanzen,

also dem hart verdienten Geld, die Struktur zu geben, damit
sich die wirtschaftliche Situation der Mandanten dauerhaft ver-
bessert. Doch erst der zuverlassige Service macht diese Dienst-
leistung zu einem unwiderstehlichen Paket, das die GewiRheit
gibt, wonach viele erfolgreiche Menschen suchen.

\,

ort: 67061 Ludwigshafen

Name: Christian Hick

Firma: CHRISTIAN HICK FINANZPLANUNG GmbH
Tel. 07 00/43 77 44 25

E-Mail: Finanzplanung@Christian-Hick.com

Die CHRISTIAN HICK FINANZPLANUNG GmbH konnte einen Platz
unter den Top 20 erzielen. Gerade wurden neue Biiroraume in
einem denkmalgeschiitzten Anwesen in der Mannheimer In-
nenstadt bezogen. Seine Kompetenz hat Hick in seiner zehn-
jahrigen Tatigkeit ausgebaut, u.a. mit -
einem Studium der Finanzokonomie.
Zudem berat er die KoIner Privatbank
Sal. Oppenheim und tragt die weltweit
anerkannte Berufsbezeichnung des zer-
tifizierten Finanzplaners CFP, die in
Deutschland bisher nur rund 1000
Berater erhielten. ,,Wir sehen uns
vor allem als Geld-Erhalter und
dann als Geld-Verwalter. Dadurch
konnten wir auch in den schwieri-
gen Jahren 2001 und 2002 posi-
tive Ergebnisse erzielen”, so der
Finanzplaner Christian Hick.

Ort: Speyer

Name: Markus Jesbherger (CFP, CFEP)

Firma: Volkshank Speyer-Neustadt-Hockenheim
Tel. 062 32/6183 222

E-Mail: markus.jesherger@vb-snh.de

Internet: www.volkshank-speyer.de

Die Finanz- und Vermdgensplanung ist immer auch ein Teil der
Lebensplanung. Deshalb gehort zu jedem Betreuungskonzept
der Volkshank Speyer-Neustadt-Hocken-

heim zu Beginn ein ausfiihrliches Infor-

mationsgesprach. Die Mitarbeiter

ermitteln die tatsachlichen und indi-

viduellen Bediirfnisse der Kunden.

Nur wenn die individuellen Ziele und

Wiinsche, die personlichen Praferenzen

und die Ausgangssituation besprochen

und analysiert sind, kann ein passendes

strategisches Konzept entwickelt werden. Der Dialog mit dem
Kunden wird wahrend des gesamten Betreuungszeitraums
kontinuierlich gefiihrt, oft ein Leben lang und sogar (iber meh-
rere Generationen hinweg. Ein vertrauensvolles Verhaltnis
zwischen Berater und Kunden hat fiir die Volksbank oberste
Prioritat.
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SIEGER: Die 100 besten Finanzberater Deutschlands*

PLZ Name Firma E-Mail

10m7 Marko Liitzel Litzel Finanzplanung e.K. Berlin-Mitte marko@Iuetzel-finanzplanung.de
10777 Robert Dietz Weberbank Actiengesellschaft robert.dietz@weberbank.de
12207 Annegret Lewandowsky** ZSH GmbH Finanzdienstleistungen Berlin alewandowsky@zsh.de

14050 Marko Bohmer Candor Invest marko.boehmer@candorinvest.de
14050 Sven Golzner Candor Invest sven.goelzner@candorinvest.de
14057 Stefan von Kuczkowski UBS Deutschland AG Stefan.Kuczkowski@ubs.com
18055 Christian Daudert** Daudert & Daudert GmbH christian@daudert.de

18055 Michael Daudert** Daudert & Daudert GmbH michael@daudert.de

24960 Klaus Loesmann HypoVereinshank AG Klaus.Loesmann@hvb.de

26419 Wilfried Stubenrauch** fikon Finanz-Konzepte GmbH wilfried.stubenrauch@fikon.de
27321 Kurt Behrmann Behrmann & Behrmann - Finanzplanung und Vermogensmgmt.  Tom.Behrmann@ewetel.net
27321 Tom Behrmann Behrmann & Behrmann - Finanzplanung und Vermdgensmgmt.  Tom.Behrmann@ewetel.net
28199 Anja Brill Anja Brill Anjabpunkt@aol.com

30177 Stefan Holscher** Hélscher Invest mail@hoelscher-invest.de
30625 Harald Heidrich** ZSH GmbH Finanzdienstleistungen Hannover hheidrich@zsh.de

31135 Jan Gloge Plansecur-Beratung, Hildesheim j.gloege@plansecur-beratung.de
32545 Jorg-Dieter Brand** Maklerkontor Brand & Co. Finanzmakler KG JD.BRAND @BRAND-PARTNER.DE
33378 Stefan Mielke Kreissparkasse Wiedenbriick stefan_mielke@kskwd.de

35578 Dirk Seel Fondsmakler24 dseel@fondsmakler24.de

3715 Riidiger Anhuef Dr. Anhuef Unternehmerberatung Dr-Anhuef@t-online.de

40227 Peter Deufen** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ peter.deussen@laureus-ag.de
40597 Stephan Krause Plansecur-Beratung, Diisseldorf s.krause@plansecur-beratung.de
42097 Bernd Stahlke** Stadtsparkasse Wuppertal - Private Banking bernd.stahlke @sparkasse-wuppertal.de
42279 Ralf Patzschke RaPaCon rapacon@arcor.de

am37 Dirk Tastler** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ dirk.tastler@laureus-ag.de
44139 Uwe Herrmann MLP Finanzdienstleistungen AG uwe.herrmann@mlp.de

44787 Michael Dickes** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ michael.dickes@laureus-ag.de
45127 Heiko Juppien** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ heiko.juppien@laureus-ag.de
46045 Sven Seegers** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ sven.seegers@Ilaureus-ag.de
47057 Stefan Schimkus** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ stefan.schimkus@laureus-ag.de
48703 Stefan Klaus Finanzservice Klaus stefanklaus@fairer-versichert.de
49074 Jens Strebe** Sparkasse Osnabriick jens.strebe @spk-osnabrueck.de
49176 Dieter Kipp Vermoegensheraterung dieterkipp@freenet.de

50667 Siegfried Suszka** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ siegfried.suszka@laureus-ag.de
50672 Team Gerling Gerling Vertrieb Firmen und Privat AG ralf.patzschke@gerling.de

51643 Bernd Frolich Sparkasse Gummersbach-Bergneustadt Bernd.Froelich@sparkasse-gm.de
52062 Anja Welz** LAUREUS AG PRIVAT FINANZ anja.welz@laureus-ag.de

52068 Markus Mohr confido Finanzstrategen KG mohr@finanzstratege.com
52146 Dirk Briihl profin Finanzmanagement AG bruehl@profin.ag

55116 MVB Mobil Team Mainzer Volksbank eG mvbmobil@mvb.de

55116 Carsten Kaletta Mainzer Volksbank eG MVB Mobil carsten.kaletta@mvb.de

55116 Heinz Ripperger Mainzer Volksbank eG MVB Mobil heinz.ripperger@mvb.de

56412 Johannes Ehl CECON Finanzmanagement GmbH ehljohannes@hotmail.de
58300 Eberhard Miebach Miebach & Miebach eberhard.miebach@arcor.de
58300 Helga Miebach Miebach & Miebach helga.miebach@arcor.de

59302 Mirko Vecernik Volksbank Oelde-Ennigerloh-Neubeckum eG mirkovecernik@web.de

60594 Philipp Belke-Grobe UBS Deutschland AG philipp.belke-grobe @ubs.com
61231 Heinz Timmermanns Unabhéngige Vermogensberatung kontakt@htuvb.de

63479 Thorsten M.Graupe** CECON Finanzmanagement GmbH graupe@graupe-finanz.de
63739 Jiirgen Pretsch MLP Finanzdienstleistungen AG juergen.pretsch@mlp.de

*ermittelt durch den €uro-Wetthewerb Finanzberater des Jahres; **siehe auch Portrat auf den Seiten 9-15
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PLZ Name Firma E-Mail

64342 Frank Fieber** Frank Fieber Finanzdienstleistungen info@fieber-finanzen.de

64646 Achim Bruns Achim Bruns Capital & Rendite achim@bruns-capital.de

65197 Wolfgang Arlt DekaBank, Deutsche Girozentrale wolfgangarlt@gmx.de

65614 Walter Schneider schneiwa@hotmail.de

65719 Joachim Auster** FinanzOrientierung Auster & Partner jba@finanzorientierung.de

67061 Christian Hick** CH Finanzplanung Finanzplanung@Christian-Hick.com
67061 Ulrich Miiller CH Finanzplanung Ulrich.Mueller@ti-uni-mannheim.de
67346 Markus Jesberger** Volksbank Speyer-Neustadt-Hockenheim eG markus.jesberger@vb-snh.de
67824 Markus Schiitz Mainzer Volksbank eG MVB Mobil markus.schuetz@mvb.de

68161 Markus Flick** Performance AG mflick@performance-ag.de

68161 Markus Hibner** Performance AG MHuebner@performance-ag.de
68161 Armin Kress** Performance AG akress@performance-ag.de

68161 Christian Kriiger** Performance AG ckrueger@performance-ag.de
69115 Arndt Stiegeler** ZSH GmbH Finanzdienstleistungen Heidelberg astiegeler@zsh.de

71638 Ulf DreRler Kreissparkasse Ludwigsburg - Private Banking ulf.dressler@ksklb.de

74074 Stephan Auer MLP Heilbronn stephan.auer@mlp.de

75172 Detlef Wolfinger Volksbank Pforzheim eG d.wolfinger@vbpf.de

75248 Alexander Rabe Rabe Investmentberatung GmbH a.rabe@r-a-b-e.com

76337 Renate Bernhardt** ZSH GmbH Finanzdienstleistungen Waldbronn rbernhardt@zsh.de

79098 Jiirgen Schwab** lebtig-schwab-anspichler financial-planning OHG info@financial-planning-ohg.de
79111 Volker Schilling Greiff Capital Management AG schilling@greiff-ag.de

79426 Andrea Schilling Anlage- und Wirtschaftsberatung andrea.schilling@vype.de

80333 A. Sabri Ergin** ERGIN Finanzberatung AG ergin@ergin-finanzberatung.de
80333 Michael Huber** VZ VermdgensZentrum michael.huber@vermoegenszentrum.de
80333 Tobias Kunkel** ERGIN Finanzberatung AG t.kunkel@ergin-finanzberatung.de
80333 Christian Lange** VZ VermdgensZentrum christian.lange @vermoegenszentrum.de
80333 German Reng™** VZ VermogensZentrum german.reng@vermoegenszentrum.de
81675 Ulrike Klingenberg** bestadvice Private Financing GmbH info@mybestadvice.de

81675 Marion Kobler** bestadvice Private Financing GmbH koebler@mybestadvice.de

81675 Thomas J. Neumann**  bestadvice Private Financing GmbH neumann@mybestadvice.de

81675 Martin Neumann** bestadvice Private Financing GmbH info@mybestadvice.de

81675 Monika Scholtysik** bestadvice Private Financing GmbH info@mybestadvice.de

81675 Sven Stebinger** bestadvice Private Financing GmbH info@mybestadvice.de

84028 Stefan Kramling Wiistenrot Bank und Bausparkasse AG stefan.kraemling@wuestenrot.de
85221 Johannes Egert Kreissparkasse Miinchen Starnberg johannes.egert@gmx.de

85405 Stefan Pahl pahlinv@aol.com

85567 Stefanie Kiihn** Private Finanzplanung Kiihn stefanie.kuehn@private-finanzplanung-kuehn.de
86456 Michael Schamel SecuraGumppAG vertrieb@securagumppag.de
89073 Turhan Kurt** ZSH GmbH Finanzdienstleistungen Ulm tkurt@zsh.de

89176 Frank Bosch FINANOVA AG frankbosch@finanova.de

89537 Dieter Stegmayer FINANOVA AG dieterstegmayer@finanova.de
89567 Wolfgang Schuck FINANOVA AG info@finanova.de

91413 Peter Fellner** Sparkasse im Landkreis Neustadt a. d. Aisch - Bad Windsheim  info@sparkasse-nea.de

91413 Werner Mann** Sparkasse im Landkreis Neustadt a. d. Aisch - Bad Windsheim  info@sparkasse-nea.de

94060 Barbara Gerauer AllfinanzConsult Kiihn allfinanz-ck@t-online.de

94060 Marianne Graml AllifinanzConsult Kithn allfinanz-ck@t-online.de

94060 Claus Kiihn AllifinanzConsult Kithn allfinanz-ck@t-online.de

94060 Jirgen Kithn AlifinanzConsult Kilhn allfinanz-ck@t-online.de

96484 Ralf Baudler Unabhangige Finanzplanung ralf.baudler@t-online.de

97437 Horst Weber WinWin FinanzCoaching AG Horst. Weber@winwinfinanzcoaching.de

*ermittelt durch den €uro-Wettbewerb Finanzberater des Jahres; **siehe auch Portrat auf den Seiten 9-15
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Oort: Mannheim

Name: Markus W. Flick

Firma: Performance AG

Tel. 06 21/15 03 20

E-Mail: info@performance-ag.de
Internet: www.performance-ag.de

1994 wurde die Performance AG als Fondscenter gegriindet.
Unabhangige Investmentberatung stand schon damals im
Fokus. Das Team um Unterneh-
mensgriinder und Vorstand Markus
W. Flick leistet heute jedoch weitaus
mehr. Die Analyse der gesamten
Vermogenssituation steht inzwi-
schen im Mittelpunkt der Beratung.
Dabei greift das Team auf ein enges
Netzwerk von Steuerberatern und
Rechtsanwalten zuriick. Somit
stehen Sie als Kunde nicht nur im
Investment- und Versicherungs-
bereich, sondern auch bei Vermdgens- und Erbschaftsiibertra-
gungen auf der richtigen Seite. Schon beim Wetthewerb zum
Finanzberater des Jahres 2004 konnte sich die Mannheimer
Performance AG unter den Top 50 plazieren.
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ort: 79098 Freiburg

Name: lebtig-schwab-anspichler

Firma: lebtig-schwab-anspichler financial-planning
Tel. 07 61/13 75 89-0

E-Mail: info@financial-planning-ohg.de

Internet: www.financial-planning-ohg.de

Matbhias Lebtig (li.), Jiirgen Schwab (Mitte) und Sascha Anspich-
ler (re.) fiihren nach langjahriger Banktatigkeit die lebtig-
schwab-anspichler financial-planning in Freiburg. Das Unterneh-
men hat seinen Schwerpunkt in der Finanzplanung und Vermo-
gensberatung. Der hohe Qualitatsanspruch zeigt sich in der un-
abhangigen Produktauswabhl, die auch bei Finanzierungen
berlicksichtigt wird. Durch Honorarberatung wird bei Invest-
mentfonds auf die Gblichen
H C:] Kaufkosten verzichtet. Zudem
1 ar - werden auch exklusive Beteili-
= gungen eingesetzt. Lebtig
und Schwab sind iiberdies
die Autoren des Buches
,Allgemeinbildung Geld”
und wurden bereits in den
letzten zwei Jahren ausge-
zeichnet.

ort: 69115 Heidelberg (und 35mal bundesweit)
Name: Renate Bernhardt, Harald Heidrich, Turhan Kurt,
Annegret Lewandowsky, Arndt Stiegeler

Firma: ZSH GmbH Finanzdienstleistungen

Tel. 062 21/8370

E-Mail: info@zsh.de

Internet: www.zsh.de

Wer seine Finanz- und Vermdgensplanung mit ZSH gestaltet,
profitiert von einem Wissenspool, der in Deutschland vorbildlich
ist. Bundesweit arbeiten Berater in 35 Geschaftsstellen, die in
regionalen Teams fiir alle Lebensphasen geeignete Losungen
konzipieren. Der berufliche Standard und die menschliche Qua-
lifikation der Berater entsprechen dabei den ZSH-Zielgruppen,
auf die sich die Bemiihungen seit {iber 30 Jahren fokussieren:
Heilberufler (insbesondere Zahnarzte), Freiberufler, Unterneh-
mer und gehobene Privatkunden. Den Strategien von ZSH ver-
trauen bereits ca. 30 000 Kunden. Wann gehdren Sie dazu?
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ort: Miinchen

Name: A. Sabri Ergin

Firma: ERGIN Finanzheratung AG

Tel. 089/54 88 66 0

E-Mail: info@ergin-finanzberatung.de
Internet: www.ergin-finanzberatung.de

Mit der erneuten Plazierung in den Top 100 hat die ERGIN
Finanzberatung AG zum vierten Mal in Folge den Sprung in die
Top-Ratings geschafft. Als

unabhangiger Finanz-

dienstleister im Zentrum

Miinchens ist die ERGIN

Finanzberatung AG seit

uber zwolf Jahren erfolg- b [t ;

reich. Die Mitarbeiter der F #@"iﬁ'ﬁ

ERGIN Finanzberatung AG | EoNtRRarh

erstellen mit den Kunden

gemeinsam ein individuelles Konzept. Fiir die einzelnen Ge-
schaftsbereiche (Vermogensverwaltung, Beteiligungen, Baufi-
nanzierungen, Versicherungen) stehen den Kunden dabei Spe-
zialisten zur Verfiigung. Neben der individuellen Vermdgensver-
waltung bietet die ERGIN Finanzberatung AG auch eine standar-
disierte Vermogensverwaltung ab 10 000 Euro an.




ort: Miinchen

Name: Michael Huber, Christian Lange, German Reng,
Tom Friess

Firma: VZ VermdgensZentrum

Tel. 089/28 8117-0

E-Mail: vzmuenchen@vermoegenszentrum.de
Internet: www.vermoegenszentrum.de

konzepte zur Ruhestands-
finanzierung. Die Beratung

— "F_' Das VZ ist spezialisiert auf
E d : individuelle Vermdgens-

1
1 i

erfolgt auf Honorarbasis.
Der groRte unabhangige
] Finanzdienstleister der
': Schweiz ist seit 2000 auch
in Deutschland tatig.
Das VZ ist Mitglied im Verband unabhangiger Vermdgens-
verwalter (VuV) und betreut knapp zwei Milliarden Euro. Die
Kunden des VZ sind Privatiers, Unternehmer und leitende
Angestellte. Passend zur sicherheitsorientierten Anlagemen-
talitat des VZ sind viele Kunden 50 Jahre und alter.
Das erste Beratungsgesprach ist kostenlos.
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ort: 81675 Miinchen-Bogenhausen
Name: Marion Kobler

Firma: bestadvice Private Financing GmbH
Tel. 089/90 04 90-0

E-Mail: koebler@mybestadvice.de
Internet: www.mybestadvice.de

Die bestadvice Private Financing wurde 2001 gegriindet und
bereits mehrfach ausgezeichnet. Kernkompetenzen sind die Pri-
vate Finanzplanung, Vermdgensnachfolge sowie Vermogens-
beratung ab 250 000 Euro exklusiv fiir Unternehmer und Fami-
lienvermdgen. Vor allem die Unabhangigkeit und Beratung auf
Honorarbasis werden von Mandanten geschatzt. Daher betreut
bestadvice Private Financing bereits ein Vermogen von rund
120 Millionen Euro. Zusammen verfiigen die drei Geschafts-
fiihrer Thomas J. Neumann, Marion
Kobler und Sven Stebinger tiber I,.--,
47 Jahre Berufserfahrung, i
wobei sie alle als Certified
Financial Planner (CFP®)
lizenziert sind. Die Zertifi-
zierung nach DIN EN ISO
bestatigt das Qualitats-
management.

ort: 85567 Grafing

Name: Stefanie Kiihn, Certified Financial Planner (CFP)
Firma: Private Finanzplanung Kiihn

Tel. 080 92/85 74 50

E-Mail: stefanie.kuehn@private-finanzplanung-kuehn.de
Internet: www.private-finanzplanung-kuehn.de

In ihrer siebenjahrigen Unternehmertatig-
keit entwickelte Stefanie Kiihn lebendige
Visionen, die sich an den Lebenssituatio-
nen ihrer Mandanten und der Entwicklung
der Gesellschaft orientieren. Sie steht fiir
— ethische und verantwortungsvolle
Beratung

— ein vertrauensvolles Mandanten-/Bera-
ter-Verhaltnis

— die Verpflichtung zur eigenen Weiterbil-
dung und der ihrer Mitarbeiter

— Know-how-Transfer durch die Leitung von Seminaren und als
Autorin fiir Redaktionen und Verlage

—Lésungen zur konkreten Lebenssituation (z.B. vorzeitiger
Berufsausstieg).

Stefanie Kiihn ist bereits zum dritten Mal in Folge unter den Top-
Beratern in Deutschland plaziert.

Oort: Neustadt a.d. Aisch

Name: Werner Mann und Peter Feliner mit Team
Firma: Sparkasse im Landkreis Neustadt a.d.Aisch -
Bad Windsheim

Tel. 09161/91-0

E-Mail: info@sparkasse-nea.de

Internet: www.sparkasse-nea.de

Mit Werner Mann, Teamleiter Private Banking, und Peter Fellner,
Teamleiter Wertpapier- und Vermdgensberatung, sind gleich zwei
Berater der Sparkasse im Landkreis Neustadt a.d.Aisch - Bad Winds-
heim unter den Finanzberatern des Jahres 2005. Sie konnten damit
das hervorragende Ergebnis des Vorjahrs wiederholen. Die Spar-
kasse ist konsequent auf qualitativ hohe Anforderungen in der Be-
ratung der Top-Klientel ausgerichtet. Gerade in den letzten Jahren
entschieden sich bei Versicherungen, Leasing, Bausparen sowie
Geschlossenen und

Offenen Fonds im-

mer mehr Kunden

fiir das Institut. Da-

bei profitieren die

Kunden vom Team-

geist der Private-

Banking-Berater.




